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Leider lassen sich Auseinander-
setzungen mit Kunden nicht immer
vermeiden: Der Auftraggeber halt
seine Zusagen nicht ein oder verwei-
gert die Zahlung ganz oder teilweise.
Natiirlich wird der Auftragnehmer
immer versuchen, sich mit dem
Auftraggeber giitlich zu einigen. Doch
ein Kompromiss ist leider nicht in
allen Fallen maglich: Beispielsweise
ist der Streitwert ist zu hoch oder die
Gegenseite ist an einem Kompromiss
nicht interessiert.

n solchen Fillen kommt es oft zur Klage.
Die Kosten sind sehr hoch und die Erfolgs-
aussichten ungewiss. Bei einem Streitwert
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von 15.000 Euro betragen die Prozesskosten
in zwei Instanzen schnell 10.000 Euro und
mehr.

Es gibt zwei ganz unterschiedliche Ver-
sicherungslosungen, die in solchen und ver-
gleichbaren Fillen zumindest einen wesent-
lichen Teil der Kosten tibernehmen. Dazu
ein Musterfall fiir eine Tischlerei im Innen-
ausbau mit 500.000 Euro Jahresumsatz und
vier Beschiftigten:

Auch im Rahmen einer sehr guten Firmen-
Rechtsschutz-Police sind gerichtliche Aus-
einandersetzungen aus dem vertraglichen
Bereich im Wesentlichen ausgeschlossen.
Es besteht die Moglichkeit, als Anhang zu

Auseinandersetzungen mit Auftraggebern bis hin
zu Rechtsstreitigkeiten lassen sich leider nicht
immer vermeiden.

einer Firmen-Rechtsschutz-Police einen
Vertrags-Rechtsschutz abzuschlieflen, {iber
den die Kosten fiir die gerichtliche Ausei-
nandersetzung versichert sind. Bei unse-
rem Beispiel wire dies ab einem Gesamt-
jahresbeitrag von rund 820 Euro (je nach
Leistungsumfang und Selbstbeteiligungen)
moglich. Also ein kalkulierbares Risiko
- aber: Der gewonnene Prozess und der
»Titel“ sind noch keine Garantie dafiir, dass
der Auftraggeber anschlieflend auch zahlen

kann (z.B. bei Insolvenz oder Konkurs).

Diese Police leistet, wenn der Auftraggeber
in Konkurs geht oder bei unbestrittener
Forderung das Zahlungsziel tiberschrit-
ten wird (,der Kunde ist Giberfillig“). Die
Versicherungs-Pramie liegt in unserem Bei-
spiel bei circa 1.250 Euro und kann auch auf
»bestrittene Forderungen® oder sogar Insol-
venzanfechtungen (der Insolvenzverwalter
klagt nachtriglich Riickzahlungen beim
Auftragnehmer ein) erweitert werden.

Als Unternehmer sollten Sie tiber die bei-
den deren

jeweilige Vorteile und Kosten kennen und

Varianten Bescheid wissen,

sich vor dem ,,Fall der Fille“ beraten lassen.

Eine Informationsbroschiire konnen Sie bei
Liebchen und Giolbafy per E-Mail anfor-
dern.




